
Så utvecklar ni er 
parkeringsaffär 
med ANPR
Pelle Sjögren, produktspecialist

Välkommen på webinar!



Vad kommer vi att prata om?

1. Vanliga utmaningar relaterat till parkering

2. 4 sätt att vända utmaningarna till möjligheter

3. Hur ni får till en optimal överbeläggning och 
kundupplevelse med hjälp av data

4. Så ökar hybridavtal er kundnöjdhet och 
beläggningsgrad

5. Fördelar, utmaningar och juridiska gråzoner 
med kamerabaserad besöksparkering

6. Hur ni bygger lojalitet och säkrar era intäkter 
med en kundklubb

7. Sammanfattning: så ökar ni lönsamheten





Så vänder ANPR46* utmaningarna till möjligheter

Data ger full koll på hur 
anläggningen nyttjas –

timme för timme

Enkelt att optimera 
överbeläggningsnivån –
per parkeringstyp & tid

Kundklubb bygger 
relation & lojalitet med 
identifierade besökare

Hybridavtal ger en 
maximalt flexibel 

parkeringsupplevelse

* Park n Pay bytte namn till ANPR46 under våren 2023



ü Timme för timme

ü Dag för dag

ü Vecka för vecka

ü Trender över året

Med ANPR46 får ni full koll på nyttjandet

Med datan blir det enkelt att skruva på 
erbjudandet och överbeläggningen för 
att maximera nyttjandet!



Använd data för 
att optimera 

affären!



4 möjligheter med hybridavtal

• Optimal beläggning – anpassa tillgång per 
platsklass efter hur nyttjandet är under olika 
tider

• Enklare betalning - samlar avtalsparkering 
och besökstaxa på en faktura

• Smidigare ekonomisk rapportering - alla 
intäkter inkluderas i samma flöde 

• Maximal flexibilitet – kunden väljer den 
parkeringstyp som verkligen passar dem

Fler valmöjligheter 
ger en riktigt bra 
kundupplevelse



Välkommen att välja parkeringstyp nedan.

All övrig tid utanför valt tillstånd debiteras enligt gällande besökstaxa.

Hybridavtal möjliggör 
maximal flexibilitet för 

era kunder



Kamerabaserad 
besöksparkering

Fördelar

• Automatiserad debitering

• Kunden kan aldrig bli bötfälld

• Kunden kan stå så länge de behöver

• Enkel betalning via mobilapp eller digital 
parkeringsautomat

Utmaningar

• När kunder inte betalar enligt instruktion

• Debitering till bilens ägare = juridisk 
gråzon utan kundklubb



Best practices: kundklubb

• Bygg lojalitet till just er anläggning

• Erbjud exklusiv besöksparkering för 
endast klubbmedlemmar

• Förenkla betalningen för kunden med 
månadsfaktura

• Ge vip-rabatt till medlemmar (% på 
ordinarie besökstaxa)

• Få ett unikt kundregister över 
återkommande besökare

• Konvertera anonyma reg-nummer till 
identifierade kunder



ANPR46 maximerar lönsamheten i er 
parkeringsaffär!

1. Ni får detaljerad data kring hur era 
anläggningar nyttjas – timme för timme

2. Datan möjliggör kontrollerad överbeläggning 
= maximerar er beläggningsgrad

3. Flexibiliteten i hybridavtal skapar en riktigt 
bra parkeringsupplevelse för kunden

4. Med en kundklubb identifierar ni era 
besökare och kan börja bygga lojalitet 

5. ANPR-kamerorna automatiserar dessutom 
besöksparkeringen, vilket minskar er 
administration



Pelle Sjögren

070 461 39 07
pelle.sjogren@mobility46.se

Viktor Sundell

070 379 99 34
viktor.sundell@mobility46.se

Veronica Lind

073 761 66 50
veronica.lind@mobility46.se

Vill ni veta mer?
Boka ett rådgivande samtal med oss!
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