
Lönsam elbilsladdning 
för fastighetsbolag
Torsdag 15 februari 2024, kl 11:00

Pelle Sjögren, Laddstrateg

Välkommen på webinar!



Vad kommer vi att prata om?

• Utblick: så håller marknaden för elbilsladdning på 
att förändras

• Tre förutsättningar för att göra laddaffären lönsam

• Hur ni väljer rätt antal laddare och maximerar 
nyttjandet

• Viktiga systemintegrationer som ökar intäkterna

• Hur ni tar betalt för laddningen och automatiserar 
betal- och tillsättningsflödet

• Hur ni räknar hem er investering på bästa sätt

• Hur ni förädlar och skalar en lönsam laddaffär även 
på sikt

Checklista!



Största delen av Sveriges 

laddinfrastruktur är och 

kommer att vara 

parkeringsladdning

Parkeringsladdning

Snabbladdning / besöksladdning



Besökare och 
hyresgäster laddar 

helst hos er

Tillgång till 
befintlig elcentral

Rådighet över 
parkeringsytan
& relation med 

hyresgästen

Ni är bäst på att tillgodose laddbehovet!

Allt detta har ni redan!



Alla laddare och 
hela kundresan i 
en och samma 

plattform

Parkeringsladdning 
med rätt effekt

Rådighet över 
erbjudandet

Tre förutsättningar för lönsam elbilsladdning



Se till att det är ni som äger erbjudandet

ü Rådighet är en förutsättning för att kunna 
göra allt vi kommer att prata om idag.

ü När ni har rådighet kan ni styra prissättning
och paketering.

ü Ni behåller relationen till era kunder och 
kontrollen över era tillgångar. 

ü Ni ger era kunder en bättre upplevelse, 
eftersom de hanterar parkering och laddning 
i samma app. 



Hög effekt är inte nödvändigt

1 h 3 h 5 h 7 h 9 h

1,4 kW 0,7 mil 2,1 3,5 4,9 6,3 mil

2,3 kW 1,2 3,5 5,8 8,1 10

3,7 kW 1,8 5,5 9,2 12,9 16,6

7,2 kW 3,6 10,8 18 25,2 32,4

11 kW 5,5 16,5 27,5 38,5 49,5

22 kW 11 33 57,7 77 99

Effekt (kW)

Laddtid (h)

Genomsnittsresan
med bil är 2,5 mil
enkel väg

Normalladdare
(AC-laddning)



• OCPP = Open Charge Point Protocol

• Med OCPP-kompatibla laddare får ni större 
flexibilitet och ni låser inte in er i någon 
hårdvara.

• Tänk långsiktigt – behov och önskemål kan 
förändras.

Säkerställ en uppkopplad laddbox

GARO

GARO

CTEK Waybler

Ensto

GARO

GARO

ENSTO

CHARGE AMPSWALLBOX



Integrera gästladdning med 
kontraktsladdningen genom OCPI



Reserverad 
parkering

Laddzoner maximerar nyttjandet

Reserverad parkering
= 9 kunder

Oreserverad parkering
= 23 kunder



Vilka prismodeller ska man välja?

Abonnemang med rörlig elkostnad kW-prisbaserad laddning

Exempelvis 6 kr/kWh

• Publik laddmöjlighet där behov finns.

• Flera betalmetoder för en enkel 
kundupplevelse.

• Tillgång till gästladdning i mån av plats, kan 
kombineras med en besökstaxa för parkering.

• Kan kombineras med abonnemangsladdning 
på samma laddare. 

Gästladdning för tillfälliga besökareParkeringsladdning för hyresgäster

Exempelvis 300kr/månad + 3 kr/kWh

• Strukturerad tilldelning av abonnemang för 
nyttjande av fastighetens elbilsladdare.

• Säkerställer en trygg och tillgänglig 
laddmöjlighet för hyresgästerna.

• Möjliggör hög nyttjandegrad av laddare 
utan köbildning.

• Delad laddplats ger förutsättningar för en 
god balans mellan lönsamhet och 
kundnöjdhet.

+



En digital köpprocess förenklar för kunden
och automatiserar avtalshantering och avisering



Kunderna kan själva skaffa 
tillstånd för laddning i den 

digitala kundportalen



Så räknar ni hem affären!

Antal ladduttag: 9 Singel

Priser (ex moms)
Snittpris ladduttag singel Singel 10 000 kr
Snittkostnad installation inkl material 10 000 kr
Laddningsbidrag Naturvårdsverket 0%

Investering Avskrivningstid (månader) Månadskostnad/laddare
Laddutrustning (pris per ladduttag x antal laddare) 90 000 kr 72 139 kr
Kablage & installationsarbete (snittkostnad x antal laddare) 90 000 kr 180 56 kr

Summa 194 kr
Kostnad efter Bidrag 194 kr

Kostnad uppkoppling och avläsning 25 kr
Avgift för drift & support 59 kr

Marknadspris för laddabonnemang ex moms* 240 kr

Driftnetto till fastighetsägaren/månad med en nyttjare per ladduttag -38 kr
Driftnetto till fastighetsägaren/månad vid 23 nyttjare på 9 ladduttag 3 014 kr

* Priset sätter ni själva. 240 kr ex moms är ett ungefärligt snittpris i Sverige.

Få upp till 50% tillbaka 

på er investering!**

Nästa ansökningsperiod till Klimatklivet är 

25/3-5/4 (Ladda bilen har alltid öppet)

** Upp till 15 000 kr per laddpunkt!



Charge46
Betalsystem för parkeringsladdning

3

Stöd för OCPI

Automatiserad 
utbetalning & bokföring

Förmånshantering

Accesstyrning

Fastpris & rörlig 
kW-debitering

Samfakturering av 
parkering & laddning

Start/stopp av 
laddning via app/RFID

Laddning och parkering i 
samma plattform!



Inventera fastighetens förutsättningar (t.ex. tillgänglig el, lämpliga p-ytor)

Öppna en digital intresseanmälan för era hyresgästers efterfrågan på 
elbilsladdning

Besluta om pris för laddabonnemang

Inventera fastigheter med behov av kombinerad kontrakts- och 
besöksladdning

Bygg ut med nya laddare allteftersom efterfrågan ökar

Gör en prognos av kommande behov av laddpunkter (när 10, 30 och 50% av 
hyresgästerna kör elbil)

Välj OCPP-kompatibla laddare

Välj ett hårdvaruagnostiskt förvaltningssystem

Välj eventuell partner för teknisk drift och support

När efterfrågan ökar, paketera ett flexibelt laddnings- och 
parkeringserbjudande med laddzoner för att maximera nyttjandet

Checklista: så får ni ut det mesta av affären

Allt det här kan vi 
hjälpa er med!



Tack!

Pelle Sjögren

070 461 39 07
pelle.sjogren@mobility46.se

mailto:pelle.sjogren@mobility46.se

